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HELIO szczyci sie imponujacymi zyskami wbrew kryzysowi

Dziatajaca na rynku bakalii spétka HELIO S.A. opublikowata raport kwartalny za kluczowy
dla swojej branzy okres. Wyniki finansowe za miniony kwartat okazaty sie by¢ rekordowe
na tle ponad szesnastoletniej historii Emitenta. W poréwnaniu do analogicznego okresu
ubieglego roku HELIO odnotowalo 36-procentowy wzrost zysku netto, przy
11-procentowym wzroscie przychodow ze sprzedazy. Wielkanocne tradycje kulinarne
Polakéw powinny uchroni¢ wyniki Spotki przed symptomami recesji rowniez w przysziym
kwartale.

Spotka HELIO S.A., lider w sprzedazy mas makowych i jeden z czotowych dystrybutoréow bakalii
w Polsce opublikowat raport za kluczowy dla swojej branzy kwartat. W dziatalnosci HELIO wystepuje
bowiem zjawisko znacznej sezonowosSci sprzedazy, gdzie najwyzsza sprzedaz bakalii przypada
na okres przed $wietami Bozego Narodzenia i Wielkanocy, za$ najnizsza w okresie letnim, w ktérym
to Spotka przygotowuje sie do okresow wzmozonej aktywnosci. Bez watpienia znakomite wyniki
finansowe jakie HELIO prezentuje za swoj strategiczny kwartat w roku, Swiadcza o wiasciwym
kierunku rozwoju przedsiebiorstwa. Odnotowany wzrost jest tym bardziej imponujacy w konteksScie

panujgcego na rynkach kryzysu.

Jak donosi raport za drugi kwartat roku obrotowego 2008/2009 (rok obrotowy spétki trwa od 1 lipca
do 30 czerwca), HELIO od pazdziernika do grudnia 2008 wygenerowato zysk netto w wysokosci
4.672 tys. zt, a przychody ze sprzedazy wyniosty 36.866 tys. zi. Odnoszac powyzsze rezultaty
do danych za analogiczny kwartat ubiegtego roku (pazdziernik — grudziert 2007), Spotka odnotowata
36-procentowy wzrost zysku netto, przy jednoczesnym 11-procentowy wzroscie sprzedazy. — Poprawa
uzyskiwanej marzy ze sprzedazy mozliiwa byta przede wszystkim dzieki dalszemu systematycznemu
zwiekszaniu importu bezposredniego w zakupach surowca. Nie bez znaczenia pozostaje rowniez coraz
to mocniejsza pozycia naszej Spotki na krajowym rynku bakali — skomentowat Prezes Zarzadu
HELIO S.A., Pan Leszek Wasowicz — Dynamiczny rozwdj Spotki sprawil, ze przed tegorocznymi
swietami zdecydowalismy sie ruszyc¢ z pierwsza w historii naszej dziatalnosci kampania telewizyjng.
W naszym odczuciu projekt zakoriczyt sie petnym powodzeniem. Kampania nie tylko przyczynita sie do
zwiekszonej sprzedazy minionego okresu, lecz takze wzmocnita renome HELIO wsrod naszych

odbiorcow — dodat.



W opinii Zarzadu Spétki przyszly kwartat réwniez rokuje pomysinie. Juz w najblizszych miesigcach
HELIO bedzie bowiem generowaé przychody wynikajace z przedswigtecznej sprzedazy Wielkanocy.
— Mysle, Ze pietno recesji nie powinno odbic sie w sposob znaczacy na naszej wielkanocnej sprzedazy.
Bakalie sa produktem silnie zakorzenionym w tradycjach kulinarnych Polakow, a tym samym jest mato
prawdopodobne aby gospodarstwa domowe szukaly oszczednosci odmawiajgc sobie wielkanocnego
bakaliowego ciasta, bo raczej zrezygnuja z zagranicznej majowki, obiadu w restauracjj, czy nowego
telewizora — skomentowat Prezes Wasowicz — Na naszg korzysc¢ dodatkowo dziata szeroki asortyment
bakalii sprzedawanych pod marka wiasng sieci handlowych. Dla gospodyri o mniej zasobnych

portfelach bedzie to z pewnoscig kuszaca alternatywa — zakonczyt Prezes.

Wyniki finansowe HELIO S.A. (w tys. zt)

Analogiczny Dwa kwartaly Analogiczne dwa
1 zk(\;\(l)asr/t;:);(;ku kwartat roku narastajaco roku kwartaty narastajaco
01.10-31.12.2008 2007/2008 2008/2009 roku 2007/2008
' T 01.10-31.12.2007 01.07-31.12.2008 01.07-31.12.2007
Przychody 36.866 33.322 43.487 39.852
ze sprzedazy
Zysk netto 4.672 3.434 4.421 3.316

Przychody ze sprzedazy (w tys. zt) Zysk netto (w tys. zt)
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Podstawowe informacje o Spofce:

HELIO S.A. jest czotowym importerem i dystrybutorem bakalii oraz liderem na rynku producentéw mas
makowych. Poza produktami z maku w ofercie HELIO znajdujq sie orzechy, owoce suszone i kandyzowane
oraz ziarna. Spdtka oferuje swoje produkty pod markami: HELIO, Stoneczne Owoce, Bona do najwiekszych
sieci handlowych, hurtowni i sklepdw spozywczych w Polsce, a takze zaopatruje pod markami wiasnymi

(tzw. private labels) m.in. Auchan, E.Leclerc, JMD ,Biedronka”, Tesco.

Firma powstata w 1992 roku. Zaktady produkcyjne spotki zlokalizowane sa w Wygledach, k. Warszawy, gdzie
znajdujg sie m.in. najnowoczesniejsze automaty paczkujace oraz autorska linia do produkcji masy makowej.
W 2003 roku Spétka, jako pierwsza firma z branzy bakaliowej w Polsce, otrzymata certyfikat jakosci HACCP,
nadany przez TUV Rheinland Group. W latach 2005-2008 HELIO siedmiokrotnie uhonorowana zostata godtami



LLaur Konsumenta” w kategoriach ,Bakalie” oraz ,Dodatki do ciast”. Od kwietnia 2007 r. papiery wartosciowe
spotki notowane s na Gietdzie Papierow Wartosciowych w Warszawie.

Kontakt:

Grzegorz Sobocinski
HELIO S.A.
grzegorz@helio.pl

Tel. (22) 796 32 16

Dodatkowe informacje o Spéice oraz jej produktach: www.helio.pl



