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HELIO dynamicznie zwieksza sprzedaz w nowym zakfadzie

Bakaliowy potentat, spotka HELIO S.A. opublikowata raport kwartalny za istotny dla
swojej branzy wielkanocny okres. 60% wzrost sprzedazy w III kwartale roku
obrotowego 2011/2012 (styczen-marzec 2012) sSwiadczy o wysokiej dynamice
rozwoju Spotki w nowym zakladzie. Mimo niesprzyjajacych czynnikéw zewnetrznych,
HELIO poprawito swoje wyniki finansowe zaréwno na poziomie netto, jak i EBITDA.

HELIO S.A., lider w sprzedazy mas makowych oraz wolumenowy lider w sprzedazy bakalii paczkowanych
pod marka producencky zaprezentowata wyniki finansowe za wazny z punktu widzenia jej branzy kwartat.
W dziatalnosci HELIO wystepuje bowiem zjawisko znacznej sezonowosci sprzedazy, w wyniku czego
przewazajaca cze$¢ rocznych przychoddw przypada na okres przed S$wietami Bozego Narodzenia
i Wielkanocy. Dynamiczny wzrost przychodéw w minionym kwartale Swiadczy zatem o dobrej kondyciji
przedsiebiorstwa i trafnosci wezesniej podjetych dziatan.

Zgodnie z opublikowanym raportem za trzeci kwartat roku obrotowego 2011/2012 (rok obrotowy spotki
trwa od 1 lipca do 30 czerwca), HELIO od stycznia do marca 2012 roku wygenerowato przychody
w wysokosci 26.039 tys. zt, co oznacza 60-procentowy wzrost wzgledem analogicznego okresu ubiegtego
roku. Mimo niesprzyjajacych importerowi czynnikéw zewnetrznych (wyjatkowo wysokie ceny surowcow
przy niskiej wartosci ztotego), Spdtka odnotowata poprawe swoich zyskow, w szczegdlnosci na poziomie
EBITDA. Wzgledem analogicznego okresu ubiegtego roku, HELIO poprawito bowiem swdj wynik netto
074%, za$ zysk EBITDA az o 151%. Mimo okresowego spadku osigganych przez Spétke marz
ze sprzedazy, byto to mozliwe m.in. dzieki ograniczeniu kosztéw operacyjnych wynikajacych z optymalizacji
logistyki wewnetrznej i ograniczeniu kosztéw najmu powierzchni magazynowych. Z czynnikéw nietypowych
wzgledem analogicznego okresu ubiegtego roku i bezposrednio zwigzanych z oddaniem do uzytkowania
nowego zaktadu, nalezy takze wymieni¢ zwiekszong amortyzacje i koszty finansowe wynikajace ze sptaty
odsetek od kredytéw inwestycyjnych zaciggnietych na budowe i wyposazenie nowego kompleksu
produkcyjno-magazynowego w Brochowie. Wzrost tych kosztow byt jednak wkalkulowany
w dtugoterminowg strategie rozwoju Spétki. W zwigzku z systematyczng sptatg kredytdéw inwestycyjnych,
koszty finansowe Spdtki powinny charakteryzowac sie jednak tendencjg malejaca.

Jak podsumowuje Prezes Zarzadu, Pan Leszek Wasowicz — Swigteczna sprzedaz juz co prawda za nami,
ale nie oznacza to, Ze rok 2011/2012 juz zamknelismy. Przed nami bezprecedensowy, acz oczekiwany
wzrost popytu zwigzany z FURO2012. Choc nie spodziewamy sie w tym czasie sprzedazy porownywainej
z boZonarodzeniowa, liczymy, Ze zwiekszony obrot na bakaliach przekaskowych w czerwcu zniweluje nieco
dysfunkcie sezonowego spowolnienia sprzedazy w okresie letnim. Naszym celem na najblizsze miesigce
Jest rowniez poprawa rentownosci Spotki. Z uwagi na wyjatkowo wysokie ceny surowcow i niekorzystng
sytuacje na rynku walutowym przed Wielkanoca, musielismy w ostatnim czasie zrezygnowac z czesci
naszej marzy, przejmujac ciezar tych wzrostow od naszych klientow. Wierze jednak, Ze w koricu sytuacia
sie ustabilizuje i zewnetrzne determinanty beda nam bardziej sprzyjajace niz to miato miejsce w ostatnich
miesigcach. Warto bowiem podkreslic, Ze mimo niekorzystnych czynnikow udato nam sie uzyskac
w ostatnim kwartale 60-procentowy wzrost sprzedaZy oraz ponad 150% wzrost zysku na poziomie
EBITDA. Perspektywy rozwoju HELIO S.A. wydaja sie byc zatem niezagroZone.



Wyniki finansowe HELIO S.A. (w tys. zt)

Analogiczn Trzy kwartaty Analogiczne trzy
IIT kwartat roku kwarta?’r FOKYJ narastajaco roku kwartaty narastajaco
2011/2012 201072011 2011/2012 roku 2010/2011
01.01-31.03.2012 01.01-31.03.2011 01.07.2011 - 01.07.2010 -
) T 31.03.2012 31.03.2011
Przychody 26.039 16.263 87.005 70.801
ze sprzedazy
Zysk EBITDA 1.299 518 5.958 4.827
Zysk netto 446 256 2.557 3.260

Rys. 1. Dynamika przychoddéw ze sprzedazy HELIO S.A. w trzecim kwartale i trzech kwartatach narastajaco

(biezacy rok obrotowy vs. ubiegty rok obrotowy)
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Rys. 2. Dynamika zysku netto i zysku EBITDA HELIO S.A. w trzecim kwartale i trzech kwartatach narastajaco

(biezacy rok obrotowy vs. ubiegty rok obrotowy)
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Podstawowe informacje o Spofce:
HELIO S.A. jest czotowym importerem i dystrybutorem bakalii oraz liderem na rynku producentéw mas makowych.

Poza produktami z maku w ofercie HELIO znajdujq sie orzechy, owoce suszone i kandyzowane, ziarna oraz masy kréwkowe.



Spdtka oferuje swoje produkty pod markami: HELIO, HELIO GOLD, Stoneczne Owoce do najwiekszych sieci handlowych,
hurtowni i sklepéw spozywczych w Polsce, a takze zaopatruje pod markami wiasnymi (tzw. private labels) m.in. Auchan,

Carrefour, EKO Holding, E.Leclerc, Intermarche, JMD ,Biedronka”, Makro C&C, Netto, Piotr i Pawel, Real, czy Tesco.

Firma powstata w 1992 roku. W 2011 r. Spdtka zakonczyta budowe nowego zakladu w Brochowie k. Sochaczewa bedacego
najwiekszym kompleksem produkcyjno-magazynowym w branzy bakaliowej w Polsce oraz jednym z najwiekszych w Europie.
W 2011 r. zostata poddana audytowi certyfikujgcemu wg standardu BRC — Global Standard for Food and Safety z wynikiem
pozytywnym. W latach 2005-2012 kilkunastokrotnie uhonorowana zostata godtami Laur Konsumenta, kilkoma statuetkami Perty
Rynku FMCG, statuetka Superprodukt Swiata Kobiety, a takze kilkoma tytutami Gazeli Biznesu. Od 2007 r. papiery wartoéciowe
spotki notowane sg na Gietdzie Papieréw Wartosciowych w Warszawie.

Kontakt:
Grzegorz Sobocinski
HELIO S.A.

grzegorz@bhelio.pl
Tel. (22) 796 32 16

Dodatkowe informacje o Spotce oraz jej produktach: www.helio.pl
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