HELIO

Twoje bakal le/?

Szanowni Panstwo,

Niniejszym przedstawiam podsumowanie dokonan HELIO S.A. w roku obrotowym 2019/2020. Zanim
zaprosze do szczegotowej lektury raportu, chciatbym w kilku stowach podzieli¢ sie z Panstwem refleksjami
co do minionego okresu, ktéry zapewne z perspektywy czasu kojarzyt sie bedzie przede wszystkim
z pojawieniem sie pandemii koronawirusa. Nalezy jednak podkresli¢, ze cho¢ rzeczywiscie ostatnie
miesigce minety w cieniu $wiatowej pandemii, sprowadzanie minionego roku sprawozdawczego wytgcznie
do tej kwestii bytoby niestosownym i krzywdzgcym dla Spétki uproszczeniem.

W ostatnim roku obrotowym znaczaco zwiekszyliSmy naszg sprzedaz (40% r/r.) we wszystkich kanatach
dystrybucji, w tym takze istotnie rozwineliSmy eksport, ktérego dynamika przekroczyta w poszczegdlnych
kwartatach nawet 870 %. Dzieki podjetym dziataniom handlowo-marketingowym roczna sprzedaz HELIO
wyniosta juz blisko ¢wier¢ miliarda ztotych rocznie. Zaréwno polscy, jak i zagraniczni partnerzy szczegdlnie
cenig nas za jako$é, elastycznos$é, terminowos¢ i pewnos¢ wspotpracy. Dysponujemy jednym
z najwiekszych w Europie zaktadéw w branzy bakaliowej o doskonatej logistycznie lokalizacji, a takze
najwyzszymi miedzynarodowymi standardami produkcji potwierdzonymi certyfikatem BRC. Wcigz przy
tym sukcesywnie inwestujemy w nasze infrastrukturalne przewagi konkurencyjne, co w minionym roku
odzwierciedlito sie m.in. rozbudowg zaktadu w Brochowie o prazalnie orzechéw, kolejne powierzchnie
magazynowo-produkcyjne i nowoczesne linie produkcyjne. Dzieki wizji, konsekwencji i stabilnej strukturze
wiascicielskiej realizujemy wielkie przedsiewziecia metodg matych kroczkéw, nie obcigzajgc nadmiernie
kondycji finansowej. Caty czas inwestujemy takze w marke i innowacyjne produkty, dzieki czemu jesteSmy
dzi$ jedng z najsilniejszych marek w naszej branzy. W tym roku mieliSmy honor odebra¢ m.in. statuetke
Superproduktu Swiata Kobiety, Ztoty Paragon — Nagroda Kupcéw Polskich, Medal Europejski, cztery Ztote
Perty Rynku FMCG, dwa Ztote Laury Konsumenta, czy tytut Influencer’s TOP 2020. Otrzymane nagrody
potwierdzajg potencjat sprzedazowy naszych nowosci i naszej oferty oraz swiadczg o sile marki HELIO.
Co wazne najwyzsze podia osiggneli§my w kategoriach, ktére sg dla nas kluczowe, a zarazem najbardziej
perspektywiczne.

Niestety w naszg beczke sukceséw COVID-19 doktada tyzke dziegciu rodzgca pewien dyskomfort
w prowadzeniu biznesu. Mimo wprowadzenia licznych dodatkowych procedur i rozwigzan
organizacyjnych, pojawito sie dodatkowe ryzyko dziatalnosci, ktérym na biezgco zarzgdzamy i czujnie
monitorujemy. Rynek przy tym tez nie jest tatwy - cho¢ sprzedaz nam dynamicznie rosnie, rentownos¢ jest
juz znacznie nizsza niz kilka lat temu. W szczegdlnosci zmagamy sie z wysokimi presjami cenowymi
w branzy, a takze rosngcymi kosztami pracy i transportu. Wiosenny wybuch pandemii dodatkowo zatrzast
rynkiem walutowym, co takze miato wptyw na dziatalno$¢ Emitenta. Nagta deprecjacja ztotego wzgledem
kluczowych dla zakupdw surowcéw walut (USD i EUR) wptyneta bowiem negatywnie na rentownos$¢ Spoétki
i zyskownos$¢é zawartych juz kontraktow.



Mimo niesprzyjajagcych czynnikdw zewnetrznych dotozyliSmy wszelkich staran aby wzmocni¢ nasze
przewagi konkurencyjne oraz skutecznie wykorzysta¢ potencjat i sprzyjajace trendy konsumpcyjne
w zakresie bakalii. Cho¢ wyniki finansowe byty nizsze niz w okresie poréwnywalnym, mozna uznac je
za poziom normalny. Pod wzgledem zyskéw nie byt to zatem rok ani rekordowo udany, ani tez wyjatkowo
staby. W kontekscie obecnych warunkéow rynkowych, kilkumilionowy zysk netto uwazam wiec za swoisty,
cho¢ niespektakularny sukces. Obrana strategia okazata sie byé zatem trafnym sposobem na efektywne
wykorzystanie niesprzyjajacych czaséw i dalszy stabilny rozwéj Spotki.

Cho¢ sg powody do satysfakcji, nadal jesteSmy Swiadomi wyzwan i intensywnej pracy nad zapewnieniem
dalszego pomysinego rozwoju HELIO S.A. W czasach pandemii szczegdlnie trudno ferowac jednak
jednoznaczne deklaracje. Z jednej strony sprzedaz i zapotrzebowanie na nasze produkty rosnie, ale
z drugiej zmagamy sie z drozejagcymi kosztami prowadzenia dziatalnosci i zmiang cyklu koniunkturalnego.
Zewszad stychac zapowiedzi spowolnienia gospodarczego, czy zwiekszonego ryzyka niewyptacalnosci
kontrahentéw — to sg realne ryzyka, ktére niejednej firmie skutecznie podciety skrzydfa. Jednego mozemy
by¢ pewni to, ze przed nami pojawig sie ogromne wyzwania w codziennym zyciu i gospodarce. Jest szereg
niewiadomych, na ktére nikt nie zna na ten moment jednoznacznych i pewnych odpowiedzi. Jedno
co wiemy, to ze firma HELIO wychodzita juz nie raz obronng reka z trudnych sytuacji. Dzieki stabilnej
strukturze witascicielskiej i zarzadczej, a takze doswiadczonej zatodze, jestem przekonany, ze réwniez teraz
mozemy i umiemy stawi¢ czota kryzysowi i reagowac adekwatnie do sytuacji. Stojac od blisko 30 lat
na czele HELIO wiem, ze nasze doswiadczenia i nienaganna reputacja to nasze atuty, ktore szczegdlnie
w trudnych czasach procentujg w relacjach ze wszystkimi interesariuszami spoétki. Spogladajac zatem
z wiarg w dalszy dynamiczny rozwdj Spétki, zachecam do szczegétowego zapoznania sie z niniejszym
raportem rocznym.

Z powazaniem

Leszek Wasowicz
Prezes Zarzadu HELIO S.A.
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